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“Met deze deal is men een stuk voordeliger uit”

Eind november is de eerste helft van de collectieve energieinkoop voor gas en elektra ingekocht. EON is na een tenderprocedure de beste kandidaat gebleken om voor 2012 en 2013 collectief energie in te kopen via SBE. Het bedrijf won omdat het de beste prijs biedt  in combinatie met gunstige voorwaarden. Omdat de prijzen in de markt nogal aan verandering onderhevig zijn, is besloten om eerst nog geen volume vast te leggen maar, afhankelijk van de prijs- en marktontwikkelingen, gefaseerd energie in te kopen. “Om het niet op het laatste moment aan te laten komen, wat vaak een prijsopdrijvend effect heeft, is besloten  een deel eind november en het laatste deel 8 december vast te leggen. De prijzen zijn nu relatief gunstig, zeker gezien de prijsontwikkelingen dit jaar”, geeft Maikel van den Corput van Energy Services weer.

Het doel van collectieve inkoop is om door bundeling van volume en kracht een betere prijs te bedingen tegen betere randvoorwaarden. Bovendien wordt door SBE de administratieve afhandeling verzorgd en wordt een correcte afhandeling van de afspraken bewaakt. Dit ontzorgen wordt door de deelnemers aan het collectief zeer gewaardeerd. SBE laat zich bij de inkoop adviseren door het professionele energieconsultancybureau Energy Services, dat gespecialiseerd is in grote collectieven. Dit bedrijf bewaakt ook de administratieve afhandeling. 

Goedkoper ondanks hogere gasprijs
100% van het volume is nu vastgelegd. “Dit is de gunstigste prijs sinds februari van dit jaar”,weet Bauke Lettenga, die samen met Energy Services de deelnemende bedrijven adviseert. “Gemiddeld zal het bedrijf dat collectief deelneemt voor 2012 en 2013 een stuk goedkoper uit zijn”, gaat Van den Corput verder, “en dat terwijl de prijzen voor gas flink gestegen zijn. Door die prijsstijging van gas zullen ze ongeveer hetzelfde betalen, maar zonder deze deal zouden ze een stuk duurder uit geweest zijn.” Een heel mooi resultaat dus waar de deelnemende bedrijven, in de nasleep van de crisis, naar verwachting blij mee zullen zijn. “Vanwege risicospreiding hebben we niet meteen de volle 100% vastgelegd. We hebben de markt scherp in de gaten gehouden en vervolgens in twee gedeelten ingekocht. 2013 staat nog voor de helft open en we hopen dat we voor 15 december 2012 weer een goede deal te kunnen sluiten.”

Nieuwe Raad van Advies
De grotere afnemers van het SBE-collectief zijn uitgenodigd om deel te nemen aan de nieuwe SBE Raad van Advies Energie-Inkoop, om op deze manier rechtstreeks betrokken te zijn bij de gefaseerde inkoop. Deze Raad van Advies  bestaat uit de heer Bos (North Refinery), de heer Holman (Koninklijke Niestern Sander), de heer Lamain (Koninklijke Wagenborg), de heren Bolt en Demmink (ESD-Sic), de heer  Van den Corput (Energy Services), de heer Lettenga (Licadius Consulting) en mevrouw Kimkes (SBE).

Kop en schouders
De tenderprocedure heeft in september plaatsgevonden om een energieleverancier te kiezen voor de jaren 2012 en 2013. In de eerste fase van de tenderprocedure is aan vijf leveranciers verzocht om een aanbieding te doen. Na analyse van de ontvangen offertes is een shortlist gemaakt waarna met drie leveranciers het vervolgtraject is ingegaan. Dit heeft geresulteerd in een overeenkomst met EON voor de levering van gas en elektra in de genoemde jaren. EON had, na enige heronderhandelingen, de beste prijs in combinatie met de gunstigste voorwaarden. “Bij deze voorwaarden moet je denken aan zaken als bandbreedte, betalingstermijnen, een leveranciersmodel, het al dan niet af moeten geven van bankgaranties en tonen van kredietwaardigheid”, legt Van den Corput uit. “Minder gunstige voorwaarden kunnen tot behoorlijke onverwachte extra kosten leiden. In de deal met EON is een zeer flexibel afnamevolume vastgelegd.” EON is de grootste energieleverancier van Europa en met betrekking tot deze deal stak EON er met kop en schouders bovenuit voor wat betreft de combinatie van prijs, voorwaarden en flexibiliteit. 
